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L.Sumario executivo

Com a facilidade que o nosso governo tent mostrado com vista ao financiamento de projectos
empreendedores, sentimo-nos motivados a abragar esta area.

0 nosso projecto tem cormo principal objectivo vender e instalar painéis solares pos acreditamos
0 10sso negoclo tera éxito visto que, hd zonas que ainda nio foram contempladas pela expansio
da rede eléctrica e pelo facto de o uso de painéis solares minimizar significativamente os custos
de energia elécirica (em instalagdes residéncias e industrias). E assegurados de que hoje em dia
com o desenvolvimento de estratégias de exploracio de fontes de energia renovaveis, opla-se em
usar painéis solares como fontes de energia alternativa reduzindo custos e o mais importante
preservando o meio ambiente.

A nossa empresa contard com um pessoal altamente qualificado na drea de energias renovéveis.



Z.Descriciio do Negdcio

Nos pretendemos vender e instalar painéis solares pés acreditamos 0 nosso negdcio terd éxito
visto que, hd zonas que ainda nfio foram contempladas pela expansfio da rede eléetrica e pelo
facto de o uso de painéis solares minimizar significativamente os custos de energia etéctrica (em
instalag@es residéncias ¢ industrias). T assegurados de que hoje em dia com o desenvolvimento
de estratégias de exploragio de fontes de energia renovaveis, opta-se em usar painéis solares
como fontes de energla alternativa reduzindo custos e o muais importante preservando o meio

ambiente,

J.Plano de Marketing

Os meus potenciais clientes sdo as inddstrias com um alto consumo de energia ¢léctrica tais
como MOZAL ¢ SIMBE que utilizagio fornos de fundicio que funcionam com corrente de
arranque muito elevada, Padarias que usam batedeiras e fornos eléctricos, serralharias, serracio
de madeira e carpintarias que ufilizam maquinas com consumo consideravel de energia, Bem
como em algumas aplicagdes residenciats, em alguns bairros e distritos sem rede eléctrica, e
pequenos saldes de cabeleireiro (usam muitos electrodomésticos), e nos aviarios para

alimentaciio das incubadoras.

3.1.Estratégias de marketing
Com vista a atrair clientes e nos mantermos no mercado, no maximo dois painéis a instalago em
residéneias ¢ gratis, e para indistrias ou empresas que necessitam de um namero elevado de

paingis a instalagiio sofre um desconto de 25%.

3.2.Concorrentes
Os nossos principais concorrentes sdo as lojas que vendem painéis ¢ as demais organizagdes que
prestam os meus servigos que os nossos. Sendo esta uma drea como vista a reduzir os niveis de

consumo de energia eléetrica, ¢ garantido um desenvolvimento sustentavel do meio ambiente, as
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lojas de venda de painéis solares ¢ organiza¢Bes que prestam servicos nestas éreas tem tHdo uma

boa propensao,

3.3.Promociic de vendas
A promogdo dos nossos servigos serd divulgada em virios 6rglos de comunicagiio, e prestagio

de servigos com alta qualidade, bem como evidenciando a qualidade da equipe de trabalho.

3.4.Fornecedores
Para aquisi¢do ou fornecedores do material contamos com algumas lojas que se dedicam a venda
a grosso de painéis solares, no estrangeiro ¢ provavelmente a futura fibrica de painéis solares

que brevemente sera instalada em Mogambique.

3.5 Formas de distribuicfio do produto

Assumindo que numa primeira a nossa empresa so estard inserida em Maputo, para o processo de
distribuigdo e expansio do produto, contamos com a colaboragio de alguns dos principais
comerciantes de electrodomésticos de alguns distritos por nés considerados estratégicos, com os
quais confactamos, sendo que nds seremos uma espécie de seus formecedores, que lhes

abasteceremos de forma gradual em fungio do sucesso do negdcio.

3.6.Impacto social do projecto
Por se tratar de uma empresa vocacionada na venda e instalagdo de painéis solares a imagem a
transmitir aos clientes € boa visto que é uma fonte de energia sustentavel para o meio ambiente e

reduz o uso de energias poluentes.



3. 7. Impacto econémico do projecto

Os postos de trabalho e consequentes salarios representam  embora modesta uma

comparticipagdo no desenvolvimento do pais.

4.Plano Organizacional
A nossa empresa terd um administrador com © nivel médio. Na primeira fase do
desenvolvimento do negdcio a empresa necessitara de 6 funcionarios dos quais 4 sdo téenicos em

montagens de painéis solares e 2 que vio desempenhar papeis de agentes de servigo e estafeta.

4.1.Financiamento
O investimento terd como [inanciador principal o governo através do fundo canalizado aos

municipios para financiar novos empreendedores, a FUNAE.



5. Plano Financeiro

5.1.Tabela de aguisicio

Quantidade [esignagio Preco unitario Valor total

(sistemas

completos)
5 12V, 220W 60.000.00mt 300.000.00mt
50 1ZV.30W 2.200.00m¢ 110.060.00mt
60 12V, 10W 500.00mt 30.000.00mt
60 12V.25W 1.650.00mt 99.000.00mt
20 12,80W 4.900.00mt 98.000.00mt
10 12,100W 10.900.00mt 109.000.00mt

Total 80.150.00mt

749.000.00mt

5.2.Tabela de vendas

Quantidade Designacio Preco unitario Valor total

(sistemas

completos)
5 12V, 220W 80.000.00mt 400.000.00mt
50 12V.30W 3.200.00mt 160.000.00mt
60 12V, 10W 790.00mt 47.400.00mt
60 12V, 25W 2.650.00mt 159.000.00mt
20 12,80W 6.900.00mt 138.000.00mt
10 [2,100W 15.900.00mt 150.000.60mt

Total 109.440.00mt

1.054.400.00mt

() valor cobrado por instalagio serd 10% do valor de aquisi¢io do painel.




5.3.Despesas fixas mensais

Quantidade Designacio Valor

! | Gestor 15.000.00mt

4 Técnicos 10.000.00mt
2 Agentes de servico 3.500.00mt

- Impostos 80.000.mt

- Agua 250.00mt

- Electricidade 500.00mt

- Aluguer de transporte 10.000.00mt

- i Amortizagdo do | 20.000.60mt

Investimento
- | Total 139.250.00mt

Diferenca entre serviges prestados (instalaciio e vendas) e despesas (aquisicio do produto ¢
despesas fixas)
Lucros = Servigos prestados - despesas

Lucros = (1.054.400.00 +1.054.400.00x 10%) - (139.250.00 + 749.000)
Lucros = 1.159.840 ~ 881.250

Lucros =278.5390 mt

Analisando os servigos prestados e as despesas pode-se concluir que o projecto & seguro ¢
rentdvel, dado a sua viabilidade, geracdo de emprego e uso de energia a baixo custo para a

populagdo,



